3e Professionnelle
vente

Le vendeur, cC’est 'expert du conseil
et de 'expérience client !

Toujours a l’écoute, il transforme
chaque visite en un moment unique,
met les produits en valeur et guide
chaque client vers le bon choix.
Sourire, sens du service et efficacité :
un role clé pour booster les ventes et

donner vie au magasin.

Nous vous invitons a la

découvrir et pourquoi pas

vous y inscrire ?
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INFORMATIONS PRATIQUES

Le College est situé entre la
place Flagey et I'avenue

Louise.

¥ Place Eugéne
] Flagey
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Il est accessible par les bus et

trams suivants:
g Bus 38-59-60-71
Trams 8-81-93

Inscriptions sur rendez-vous
6. 1 02/648.10.70
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3e Professionnelle
yente

Conditions d’acces :

Pour la 3e année, il
faut avoir fait une 2C,

— 2S ou une 2e Différen-

ciée.

Objectifs généraux :

Cette formation professionnelle offre
au jeune une premiére approche de
la vente et du métier de vendeur.

Ce métier exige de réelles compé-
tences professionnelles, qui se com-
plétent par des qualités de contact et
de présentation indispensables dans
ce domaine.

Crille horaire

Formation commune

Mathématiques 2h
Frangais 4h
Formation Hist-Géo 2h
Formation Scient. 2h
L.M. Néerlandais 2h
Religion 2h
Ed. Physique 2h

Cours d’option de base groupée

Economie 3h
Etalage-Promotion des march. 4h
Informatique appliquée 3h
Vente 4h
L.M. Anglais 2h
Total 32h

Et apres ?

La 3e vente se poursuit par

I'option « vendeur.se» de la

4e a la 6e.
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Chaussée de Vleurgat, 55
1050 BRUXELLES
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